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BYZNYS STORYTELLING
PRODEJ PRiIiBEHEM

1-2 DENNIi TRENINK

Interaktivni prakticka nastavba na klasicka Skoleni obchodnich dovednosti
se zameérenim na vztahovy obchod a prodej uzitku, umeéni zaujmout

a vtahnout klienta do pribéhu potencialni potreby. Pomoci pribehu
muzZete presvédcovat druhé, ziskat si pozornost, zaujmout, ovliviiovat
atmosféru ve firmé nebo pobavit druhé, ale takE prodat - myslenku nebo
produkt. Diky kurzu pak mudze byt snaze naplnéno heslo: “Neprodavejte,
ale mluvte tak, aby ostatni sami nakupovali!”

JE TO PRO ME?

Kurz zejména prospéje: obchodnikim a vedoucim obchodnich tymdu.

CO SE DOZViM?

Mozek a pribéeh. ProC pribéh patfi do obchodu?

Rozdil mezi informovat, angazovat a inspirovat

Techniky vypravéni a navazovani vztahu pro obchodni rozhovory
| sebeprezentaci

Struktura, dynamika, provedeni, zapamatovatelnost.

Hrdina vaseho pribéehu je..vas zakaznik! Efektivni brand story.
Obchodni rozhovory - nacvik.

Deaktivace stereotypné negativni emocni reakce na prodej

Jak celit nahlym zménam a pohotové na né reagovat.

Umeéni improvizace v roli obchodnika - techniky, cviceni.

www.umehnivpraci.cz
www.kvetnov.cz


http://monika.nevolova@gmail.com/

